一、专属账号的定义：
1. VC后台的全部access和操作及admin权限。
2. Payment改成合作方指定的收款账号（建议使用worldfirst或者PingPong）。
3.账号条款：DA,COOP,Freight(for PO)，这个根据后续具体账号确定
4.Payment term：net 30

二、品类：lawn garden作为主品类，适当拓展1-2个品类，专注在2-3个主要品类。

三、物流：我们需要客户使用我们指定的海外仓以保证绩效指标，当然，我们会提供有竞争力的仓储物流价格。
保底销售(供货价） 第一年20M USD，每年不低于50%的增长，即第二年30M，第三年45M
首年会给3个月的爬坡期。
四、收费模式：基于vendor cost 3.5%的服务费，月结，每个月5号我们根据上月的vendor cost的invoice金额提供服务费发票，合作方在3个工作日内对账并确认金额后我们从预充值中扣除。

五、乙方服务内容：我们配备account manger指导合作方使用VC，并提供针对VC账号的数据分析软件，tracking netppm，退货等核心指标，日常VM沟通和关系维护。
沟通频率如下
双周会议-healthy check （我方china account manger+客户运营团队）
双月VM meeting(我方us account manger+vm),分享会议内容
AVN（amazon vendor negotiation）亚马逊年度合约谈判  (我方us account manger+vm),分享会议内容
增值服务 我们有对接VC账号和大部分海外仓系统的ERP软件，这个软件的免费提供给合作方使用，并提供培训和支持，但是如果需要定制化IT开发，例如对接合作方的ERP，我们评估工作量并收取2000RMB/DAY

服务费预充值（专属账号预付款）：我们签署合作协议之后合作方预充值10万美元，我们在收到预充值后的45天之内会准备好专属账号，如果45天之内不能提供，全额退款。如果45天之内，账号完成配置，10万美元自动转为服务费预充值金额，后续一旦预充值金额低于5万美元，则要充值，然后每个月5号我们根据上月的vendor cost的invoice金额提供服务费发票，合作方在3个工作日内对账并确认金额后我们从预充值中扣除

广告费预充值：专属账号后台绑定我方信用卡，合作方按照日均广告消耗预存不低于7天的spending费用。
账号违规和风险约定：合作方不得自行刷评刷单，如果需要刷单，我方来执行和安排，我方承担相应后果。合作方不得操作违规变体。合作方遵循我方和VM沟通的NETPPM合理区间，如果合作方压低NETPPM导致账号或者回款问题，合作方承担相应责任。

